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TUTTIATTENTI ALLE PMI ™
CHE VANNO ALLESTERO

Specializzazione, sedi secondarie al Nord, clienti nazionali: la ricetta degli

avvocati baresi per diventare competitivi sul mercato locale ma non solo

tando all'ortimismo dei prin-

cipali avvocati che operino a

Bari, il territorio del Sud Est
della penisola offre buone prospet-
tive di mercato. Ma con 6,300 iscritti
I'albo provinciale € il terzo pia nume-
roso d'Tralia ¢ quindi per farsi spazio
nel mercato bisogna sgomimre un
po’.
Cuelli che realizzano fattorat com:-
presi tra i tre e 1 cingue milioni di
EUrD, SON0 quasi Tuktl pmr’cssr:rri del-
I'Unmversita di Ban che dallaloo del
le cattedre $ono riuscid a inficdre la
rete dei propri clienti. Ma la piazza
non & del tutto ingessata, Gli spazi el
sono grazie anche a una generazione

di imprenditor coraggiosi che stan
no capendo che per sopravvivere
devono ristrutturare | processi azien-
dali, sviluppare la governance, farsi
aiutare nei passagei generazionali,
puntare sull'innovazione ¢ produrre
prodotti ad alto valore aggiunto in
grado di spiazzare la concorrenza.
Se & vero che molte di esse hanno
accusato’ il colpo della congiuntura
cconomica  shavorevole, altrettan-
tc 51 sono rimboccate le maniche
andando a ciccia di nuovl mercan.
Tra laltro, avere la propria sede nel
“racco” dell'Ttalia pud anche essere
un vantaggio pet i commerci nel Me-
diterraneo.

MNonostante la
ripresa, il sovraf
follamento  del-
'albo non smet-

Lo stal! dalo Stucho Loconn

teri ci essere un
problema se gli
avvocali  conti-
nueranno 4 fare
le stesse cose.
#Per UEsto,
consiglia Stefano
Loconte, titolare
della studio Lo-

conte & pareners,

A CLURA DI VITA LO RUSSD
i, fornel ettt i
i indispensabile specializzarsis.
Chi funziona. Loconte invita a
puntare sulla contrartualistica inter-
nazionale e sui servizi di risanamen-
to aziendale, ma agpiunge che se ci
si presenta al cliente offrendo su uno
stesso piatto 1l servizio Tax e Legal,
le possibilita di lavorare aumentano.
«[Da noi mancano sia gli avvocati che
conoscono le questioni fiscali, sia i
commercialisti attenti agli effetti le-
gali del Corporates, dice. «Ma all'im-
prenditore alle prese con innova
zione non piace andare da pit di un
professionista ¢ pagare una doppia
parcella. Meglio un servizio doppio
1 Prezzo COmpEentivo.




